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Gute Karten! Viel Erfolg!

P N

Joachim Lutum, Geschaftsfuhrer Werner Tappert, Geschaftsfiihrer

Seit 1982 entwickeln wir Geomarketing-Losungen
fur Marketing, Vertrieb, Controlling und Statistik

Software + Karten Kundenstrukturanalysen
Unternehmensdaten + Marktdaten Vertriebsoptimierung
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Kritische Erfolgsfaktoren im Restrukturierungsprozess

Kundenstrukturanalyse

Raumliche Verteilung der Kunden

Standortanalyse
Filialen, Niederlassungen, Handler, Wettbewerber

Potenzialanalyse
Potenzial + Marktausschopfung im Einzugsbereich

Vertriebsrestrukturierung

Bestandsaufnahme + Gebietsrestrukturierung:
Vertriebsgebiete, Handler, Freie Handelsvertreter,...
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Kundenstrukturanalyse

Branche

I Automobil

|| Bauindistrie

|| Chemie+Pharma
I Energieversorgung
[ IT+TK

B Konsumgiiter

I Landwirtschaft

Bl Medien + Verlage
I Tourismus + Freizeit
|| Verwaltung + Behorde

Raumliche Verteilung der Kunden

+ Wo sitzen Key Accounts?

« Wo sitzen andere Schlusselkunden?

« Wie verteilen sich die A/B/C-Kunden?

Umsatz
€1.000,00 und mehr
@© 500,00 bis unter 1.000,00
® 250,00 bis unter 500,00
® unter 250,00

EasyMap
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Standortanalyse

Raumliche Verteilung von

Outlets

Filialen
Niederlassungen
Handler

Wettbewerber

EasyMap
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Liefermengen
[ unter 608.000
I 608.000 bisunter 620.000
Il 620.000 und mehr
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Raumliche Verteilung von

e Umsatz
« Potenzial

» Marktausschopfung

Ovmibenisten
!rlmmlun.

Aiar

_'Mll:l'bu'n

r

s SO i

... im Einzugsbereich

J Serending
- W#'ﬂ* . Gunteerbbim
EasyMap oy = j

.

Potenzialanalyse

‘Fhil'rdwl

“msehat

-
Breubsng

Liteidbgesh

Durchschnittlicher Umsatz pro Kopf:

- 100€ bis unter 200€
B 200¢ bis unter 500€
B 500¢ und mehr

unter 100€
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Vertriebsrestrukturierung

Bestandsaufnahme:

Vertriebsgebiete
Handler

Freie Handelsvertreter

EasyMap
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Vertriebsrestrukturierung

Bestandsaufnahme:

« Vertriebsgebiete

Carsten Breitner

Heinrich Schroder

« Handler

 Freie Handelsvertreter Umsaéatze der

Produktgruppen
Sanitér
Heizung
Klima

Glas
Sonstige

Gebietsrestrukturierung:

Optimale Gebiete bzgl.

« Umsatzpotenzial

« Besuchs- und Fahrzeiten

EasyMap
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Alle Analysen und Kartengrafiken in dieser Prasentation

wurden erstellt mit der Software EasyMap (ab 790,00¢).
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https://www.geomarketing.de/software/easymap/
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Vielen Dank fur
Ihre Aufmerksamkeit

Werner Tappert
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